
การกำหนดกลุ่มคู่ค้าสำคัญ  

บริษัทมีการกำหนดเกณฑ์ในการระบุคู่ค้าสำคัฯ เพ่ือช่วยในการวิเคราะห์และกำหนดกลยุทธ์ท่ีเหมาะสม รวมถึงการประเมิน
ความเสี่ยง เพ่ือเพ่ิมประสิทธิภาพในการจัดซื้อจัดจ้างและหลีกเลี่ยงผลกระทบด้าน ESG จากการดำเนินธุรกิจของคู่ค้า ดังน้ี 

1) คูค่้าสำคัญของบริษัทโดยตรง (Critical Tier 1 Supplier) คูค้่าท่ีมีมลูค่าสั่งซื้อสูง มีการส่ังซื้อต่อเนื่อง สินค้า/บริการมี
ความสำคัญสูง หรือ ระดับการพ่ึงพาคู่ค้าสูง 

2) คูค่้าสำคัญที่ไม่ได้ทำธุรกิจกับบริษัทโดยตรง (Non-tier 1 Suppliers) คู่ค้าท่ีจัดหาสนิค้า/บริการให้คู่ค้าสำคัญ ซึง่สินค้า
และบริการดังกล่าวมีผลกระทบต่อธุรกิจของบริษัทโดยตรง 

3) คูค่้าท่ัวไป (General Supplier) คู่ค้าธุรกิจลงนามปฏิบัติตามจรรยาบรรณในการดำเนินธุรกิจ/ข้อกำหนด/แนวทาง
ดำเนินธุรกิจ ท่ีสอดคล้องกับจรรยาบรรณ 

กลุ่มคู่ค้า จำนวนคู่คา้ คิดเปน็ร้อยละ
คู่ค้า Critical Tier 1 Supplier 6 3.70% 
คู่ค้า Non-tier 1 Suppliers 27 16.67% 
คู่ค้าท่ัวไป General Supplier 129 79.63% 

 162 100.00% 
 

 

 

 

 

 

 

 


